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Daugiau nei 20 metų 
patirtis Japonijoje

• Studijos Japonijos universitetuose: ICU, Tokyo ir 

Waseda 

• Tarpkultūrinės komunikacijos paskaitos150-je 

mokyklų 

• Dalyvavimas dešimtyse parodų: nuo meno iki lazerių

• Hitachi Europe ltd. vadovas Baltijos šalyse

• Nuo 2017 m. Baltic Vision co ltd. steigėjas ir 

vadovas

• Vertėjas oficialiose delegacijose



Verslo galimybės



Japonija - Lietuvos didžiausia 
eksporto Azijoje partnerė

• Gyventojų sk. 125 mln

• GDP 4,9 trl. USD

• GDP per capita 39,048 USD 

• Teigiamas prekybos balansas ilgus metus

• Valstybės skola 230% GDP 

• 14.6 trl. USD santaupų lygis



Japonijos eksporto rinkos 
potencialas 

*Japonijos regioninių ekonomikų GDP palyginimas*Japonijos namų ūkių santaupos



Lietuvos eksporto 
potencialas 

*Šaltinis: UN Comtrade, Lietuvos statistikos departamentas ir VŠĮ „Versli Lietuva” skaičiavimai. 



Rinkos 
potencialas  

nuoroda: https://stat.visualizing.info/msm 



Verslo kultūra



Verslo galapagai

https://www.youtube.com/watch?v=2yt1gimGW0w
https://www.youtube.com/watch?v=6Srtc7604bU


Džiazas vs. klasikinė muzika



Terminatorius vs. samurajus



Praktiniai patarimai



Ant akmens sedėti tris metus 

石の上にも三年

Išlindusį cveką sukalti atgal 

出る釘は打たれる

Krizės galimybių metas 

危険と機会



Nebijokime nišinių produktų 

ir keisčiausių idėjų 



klausimai & komentarai 

Andrius Geležauskas 

ceo@balticvision.co.jp 
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